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Veel gestelde vragen bij het kopen van een onderneming 
 
Hoe financier ik de koop van een bedrijf? 
Normaal gesproken zult u de aankoop van een bedrijf voor een gedeelte uit eigen middelen 
moeten financieren. Voor de rest moet u op zoek naar externe financiers. Enkele belangrijke 
financieringsmogelijkheden zijn te vinden bij: banken, familie, leveranciers, lening van de 
verkoper en particuliere investeerders (informal investors). 
 
Wat betekent MBI eigenlijk? 
Letterlijk: Management Buy In, het management 'koopt zich dus in', anders gezegd: 
overname door een manager van buiten het bedrijf. Daar tegenover staat MBO (Management 
Buy Out) waarbij een manager die al in het bedrijf werkt dat bedrijf overneemt. 
 
Moet ik ook het personeel overnemen? 
Ja, bij een overname bent u in principe verplicht het personeel ook over te nemen. 
 
Ik wil een vliegende start maken en een bedrijf overnemen. Maar hoe vind ik een verkoper? 
Er zijn diverse manieren om een onderneming te vinden die ter verkoop wordt aangeboden. 
U kunt bijvoorbeeld een advertentie plaatsen in een krant of vaktijdschrift of u kunt uw 
netwerken aanspreken. Ook kunt u uw wens gratis inschrijven in de database van Corporate 
Match op deze site. 
 
Blijft de ex-eigenaar altijd nog een tijd meedraaien binnen het bedrijf? 
Dit hangt onder andere af van de reden van de verkoop van het bedrijf. Voor veel verkopers 
is het bedrijf toch hun geesteskind en afstand nemen is moeilijk. Het komt ook voor dat de 
ondernemer het gezicht is van de onderneming. Hoe reageren afnemers, leveranciers en 
personeel op zijn vertrek? De onderneming geleidelijk overdragen kan dan zinvol zijn. Bepaal 
van te voren het tijdstip waarop de zeggenschap van de oude eigenaar over gaat naar de 
nieuwe eigenaar. Beide partijen kunnen daar dan naar toe werken. Het spreekt voor zich dat 
het voor beide partijen op enig moment duidelijk moet zijn dat de onderneming juridisch wordt 
overgedragen. 
 
Hoe hoog is een gemiddelde overnameprijs in mijn branche? 
Op deze vraag is eigenlijk geen antwoord te geven. De overnameprijs is onderdeel van de 
onderhandeling waar veel factoren in mee spelen: werkt u al binnen het bedrijf; wat neemt u 
over; blijft de huidige eigenaar nog meewerken, etc.? Ook bestaan er diverse 
waarderingsmethoden. Wat ook meespeelt is de emotionele waarde: wat heeft u voor een 
bedrijf over. Specialistische hulp is rond de problematiek van de waardebepaling essentieel. 
Corporate Match heeft de vakspecialisten die u graag verder helpen met al uw vragen. Wilt u 
meer informatie, formuleer dan uw vraag en stuur een e-mail naar Corporate Match. 
 
Neem ik ook de handelsnaam van het bedrijf over? 
Dit is vaak wel het geval. Het verdient wel nadrukkelijk de aanbeveling om de overname van 
de (bekende) handelsnaam expliciet in het overnamecontract te benoemen. 
 
Advies? 
Heeft u naar aanleiding van deze informatie vragen over uw eigen situatie? Neemt u dan 
gerust contact op.  
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